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Программа семинара

"НЕВЕРОЯТНЫЕ ПРОДАЖИ!

Взрывной тренинг для тех, кто хочет продавать больше, чаще и дороже"

18 мая 2012 г.

г. Омск, конференц-зал ГК «Иртыш»

ул. Красный Путь, 155/1

	09.30 – 10.00
	Регистрация участников

	10.00 – 10.10
	Приветственное слово организаторов проекта

	10.10  – 11.30
	Докладчик семинара: 

Роман Пивоваров, содиректор и совладелец ADCONSULT  (г. Москва)

· Ключевая формула продаж. Почему продажи это смесь математики и статистики?

· Как выстроить 4-х ступенчатую систему взаимоотношения с клиентами?

· Внедрение KPI и индексов результативности в продажах: зачем это нужно и к чему это приведет?

	11.30 – 11.45
	Кофе-брейк

	11.45 – 13.30
	· Как превратить продажи в бесперебойный конвейер?

· Как создать четкий план развития вашей системы продаж? Без этого Ваш бизнес будет напоминать хаотичный процесс взлетов и падений

· Планирование и контроль. Как выстраивать планы по звонкам, встречам, предложениям и продажам?

	13.30 – 14.30
	Обед

	14.30 – 15.45
	· Волшебная технология ТОП-15, которая увеличит ваши продажи

· Какой должна быть база данных и CRM и как именно с ее помощью повышать продажи рекламы?

· Как добиться от своих продавцов сверхпродуктивности?

· Принципы тайм-менеджмента. Как найти скрытые ресурсы для продаж в ежедневном рабочем ритме продавца?

	15.45 – 16.00
	Кофе-брейк

	16.00 – 17.30
	· Как повышать продажи не меняя качества продавцов?

· Какие инструменты продаж необходимы продавцу? Как быстро и дешево создавать этот инструментарий для своих продавцов?

· Упражнения для Ваших продавцов, которые Вы можете использовать в дальнейшем, и после которых высокие продажи Вашими продавцами гарантированы

	17.30 – 18.00
	Вопросы-ответы участников семинара


Информация о докладчике семинара

"НЕВЕРОЯТНЫЕ ПРОДАЖИ!

Взрывной тренинг для тех, кто хочет продавать больше, чаще и дороже"

Роман ПИВОВАРОВ
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Специализация — психология продаж, маркетинга и рекламы. 5 лет опыта работы в продажах рекламы и 10 лет опыта работы бизнес-тренером. 

Совместно с Александром Белгороковым является автором и разработчиком почти всех образовательных программ компании ADCONSULT. 

Огромный опыт работы с рекламными агентствами, предпринимателями, маркетологами по всей России плюс личный опыт профессионального психолога позволяет Роману быстро диагностировать ситуацию и адаптировать обучающую программу к любой аудитории для достижения максимального эффекта. 

ОПЫТ РАБОТЫ 

· Совладелец и содиректор ADCONSULT (2005 — настоящее время)

· Директор интернет-проектов Московской школы исследований (2004 — 2005)

· Ведущий бизнес-тренер и психолог «Центра психологических технологий» (2000 — 2004)

· Частная психологическая практика (2000 — 2008)

ОБРАЗОВАНИЕ 

· Московский государственный университет им М.В. Ломоносова, факультет психологии, кафедра общей психологии (2003)

· Организатор, участник и слушатель профессиональных отраслевых конференций, семинаров и тренингов по коммуникациям, PR, рекламе, продажам, журналистике (2002 — 2010)

· Участник десятков тренингов по продажам в ведущих московских и российских тренинговых компаниях

ПУБЛИКАЦИИ 

· Автор электронных книг «Как продавать рекламу?» и «Заповеди малозатратнорго маркетинга» (в соавторстве с Александром Белгороковым); в настоящее время книги готовятся к бумажной публикации

· Автор десятков статей по продажам рекламы (http://www.adconsult.ru/biblioteka-adconsult/)

